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Yanko Tirado  O.
	Título Profesional
Publicaciones
Patentes

Lenguage
Cursos
Seminarios

Entrenamiento 
Fuera de Chile

Experiencia Profesional
Febrero, 2007- hasta  (Octubre 2013)
Enero 2005 – 
Noviembre 2006
1998 - 2005

1996 - 1998

1994 - 1996
1989 -1994
1985 -1989
1980 - 1984

1976 – 1980

Referencias

Actividades Extracurrriculares
Hobbies


	Ingeniero Metalurgista  ( Universidad de Santiago)
Bachelor in Engineering ( Pitts University of Johannesburg, South Africa)
Ball Mill Lining with Synthetic Rubber

Appraisal and Comments of Skega Lining

A study of a Furnace, continue carbon Reactivation. 
Heap Leaching Process.

CIMM, Copper Ward, leaching

Inglés, escrito y hablado
“Security rules in Mills operation” ENAMI
Flush Furnace, operation & Maintenance
Flotation Process , New stators, new control system
Casting Wheel Machine, operation & maintenance

Tank House , Electrorefining, Electrowining
Thickener, operation & maintenance
Curso de Manejo de Extintores, Mutual Seguridad

Curso de manejo a la defensiva. Mutual de Seguridad

Curso de manejo de alta Montaña. Mutual de seguridad.
MAPLA 2008, 2011, 2012
PROCEMIN, 2012
Flowsys , Year Seminar 2007/8/9/10/11
Curso de estrategia de ventas (Finlandia)

Revestimiento de molinos SAG & MOLINOS DE BOLAS,  ( Sweden) 

OUTOTEC - Larox    Santiago of Chile
· Product Manager ( Flowrox Products, Chile & South America)
      -    Sales Service Engineer ( Outotec Products)
OBJETIVOS
 -    Vender los productos Outotec, Empresas de Ingeniería y 
        Clientes en terreno, Gran y Mediana Minería

· Incorporar nuevos clientes y apertura de mercado.

· Mantener la cartera  de clientes y aumentar
      la venta de productos del fortafolio de Outotec.
· Apoyar técnica y comercial al Depto de repuestos de OT

LOGROS
-      Premio, Flowrox Products, Mejor vendedor, 2008
               Incorporación de productos OT-Flowrox en Proyectos para
               la gran y mediana minería, Collahuasi, Codelco entre varios.
            Principalmente AngloAmerican y mediana Minería.

………..Utilizando el sistema de upgrade de los equipos y las

    …… modernizaciones, se logra mantener e incorporar nuevos 

            productos a clientes olvidados, Ejemplo El Salvador.y El

           Toqui

            Incorporación de productos externos en proyectos OT
            Obtención de contratos de suministro de repuestos OT
            Gran y Mediana Minería

OBLIGACIONES Y TRABAJO
.- Provee a los clientes y Representantes, de la información técnica necesaria  para la adquisición del equipo correcto.
.- Busca  clientes nuevos, construye  y mantiene la relación.
.- Realiza el correspondiente follow up de las cotizaciones y proyectos en curso  hasta obtener la orden

.- Investiga, encuentra, ofrece  y propone a las Empresas de Ingeniería la colocación de sus productos a los proyectos en curso ó futuros de ellos. 
.- Coordina, busca, revisa y  aporta  en el desarrollo de los proyectos con el Gerente de Ventas de su Cía.

.-  Prepara los Projects Bids
.- Estudia y maneja los requerimientos por llamado en el concepto de convertirlos en una Orden de Compra

.- En conjunto con la fábrica y basado en el conocimiento de su propia compañía entrega la estimación de las fechas de entrega a los clientes. 

.- Revisa especificaciones y condiciones y términos de compra- venta de acuerdo a la política de venta de la Cía. 
.- Comercializa, corrige, llega a acuerdo de manera que una Orden Especial sea  una venta bien lograda y de conformidad del cliente.
.- Mantiene actualizado un acucioso y calificado data base de los clientes.
.- Trabaja con los Representantes de Venta en terreno y mantiene la actividad de ellos con literatura y charlas actualizadas.

.- Investiga y resuelve el problema en terreno de los clientes.
.- Realiza visitas a terreno a los clientes para venta de un equipo nuevo ó  desarrollo del Servicio como, puesta en marcha y asistencia técnica en terreno al equipo ya en planta. 
Gerente de Ventas, equipos propios.
CODELCO, CMS Technology, Rancagua, Chile

Ingeniero de Ventas
 ALFA DELTA 

Premio,   MEJOR VENDEDOR DE BOMBAS, años 2000, 2002,  2003, 2004, Santiago Chile.

Ingeniero de Ventas
Warman International,  Santiago Chile
Logra por  CODELCO , denominación , mejor proveedor del año,1997
Ingeniero de Ventas
SVEDALA ( Ahora  METSO) , Antofagasta, Chile

Introduce los revestimientos de goma Svedala en Minera Escondida, Molinos de Bolas. (Chile) 
Investigador Adjunto
MINTEK  Joannesburg, South Africa

Development of the Gold Extraction Process by Synthetic Resin

In Val Reef Gold Mine Mills ( Patent)

Pilot Plant construction, Nickel and Palladium Recovery (Patent).
Ingeniero Metalúrgico
ENAMI, La Serena Chile, Minera Panulcillo (Ovalle, Chile).
Introduction  del  Heap Leaching process, usando  Dinamic Piles
aumentando la producción de Cu fino en un 64% al año.

Ingeniero Metalurgista, Procesista.
Compañia Minera El Indio, La Serena, Chile

Participa en la construcción de la Planta de Procesos.
Pone en marcha la Molienda y Flotación en la Planta de Proceso
Conjuntamente con Fluor participa en la construcción y pone en Marcha el AREA CIP
Opera y deja la Cía con el área en un 100% operativa.
Investigador Adjunto
CIMM & Tecnology 
Pone en Marcha la Planta  Piloto en Chuquicamata   (Industrial scale, 600 T/24)

Logra la patente Copper Ward Ore, leaching by Ferrous Sulphate.

Construye con el CIMM y pone en marcha la Planta Piloto para El 
Indio.
Bajo petición

Preside el grupo de Tenis de OT. 

Tenis , Caminatas



	
	

	
	

	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


